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Immobilien. Vermarktung. Neu definiert.
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Erfahrung, die wirkt

Wir kennen den Markt, seine

Dynamik und seine Stolpersteine.

Das erméglicht uns, schnell zu

erkennen, was machbar ist — und

was Wirkung zeigt.

Netzwerk, das bewegt

Unsere Suchkundendatenbank

ist aktuell, gepruft und gezielt
einsetzbar. So finden wir schneller
die richtige Kauferschaft und blei-
ben jederzeit am Puls des Marktes.

Agilitat, die weiterbringt

Mit innovativen Vermarktungs-
methoden und persénlicher Bera-
tung bleiben wir nicht nur effizient
und effektiv, sondern reagieren
auch schnell und agil auf neue
Herausforderungen.

Vertrauen, das verbindet

Wir sind lokal stark verankert,
branchenweit bestens verbunden
und arbeiten mit ausgewahlten Fach-
partnerinnen und Fachpartnern,
denen wir vertrauen —und die uns
vertrauen.




Ein Team. Ein Ziel: Ihr Erfolg.

Hinter jeder erfolgreichen Immobilienlésung stehen Menschen,

die zuhoren, mitdenken und anpacken. Lernen Sie das Team kennen,

das lhren Erfolg méglich macht.

Hanna Heer

GeschaftsfUhrende Partnerin

Vereint strategische
Expertise mit
unternehmerischer
Leidenschaft; fundierte
Erfahrung in Finance, Sales
und Marketing.

Fokussiert auf Transparenz,
Effizienz und Ergebnisse,
die den Marktwert fur
Eigentumerinnen und
Eigentumer maximieren.

Thomas Heer

Partner

Ehemaliger Profisportler mit
jahrelanger Private-Banking-
Erfahrung. Vielseitig
aufgestellt, mit Blick fur
unterschiedliche Perspektiven.
Gepragt von Kundenfokus,
Teamgeist, Resilienz und klarer
Ausrichtung auf nachhaltige
Ergebnisse sowie dem
Anspruch, Uber Erwartungen
hinauszugehen.

Wo sich Erfahrung, Ma-
chergeist und Aufrichtig-
keit treffen — das ist fur
mich HEER Real Estate.

Martin Bein
Mitglied des Verwaltungsrates

Sinan Gulddr

Immobilienberater

Bringt als ehemaliger Spit-
zensportler Disziplin und Ge-
duld aus dem Karate-Dojo in
die Beratung ein; versteht
Bedurfnisse, gestaltet Zu-
kunft und bietet Losungen,
die Menschen wirklich weiter-
bringen.

Kevin Warna

Immobilienberater

Verbindet Erfahrung aus
Verkauf, Marketing und
Beratung mit fundierter
Marktkenntnis im
Immobilienumfeld. Setzt
Verkaufsprozesse strukturiert
und zielgerichtet um und
handelt konsequent
kundenorientiert. Steht fur
Professionalitat, klare
Kommunikation und
nachhaltigen Mehrwert.

Carmen Heer

Senior Immobilienberaterin

Als ehemalige Formel-1
Teammanagerin meistert
sie komplexe Situationen
mit Drive und Prazision;
begleitet Kundinnen und
Kunden fokussiert vom Start
bis ins Ziel.

Stefan Pfister

Immobilienberater

Verknupft langjahrige
Erfahrung in der Immobilien-
vermarktung, im Finanz-
wesen sowie im Notariats-
und Grundbuchbereich mit
seiner Leidenschaft fur
Immobilien und die
Menschen dahinter. Steht fur
Bodenstandigkeit,
Lésungsorientierung und
Ehrlichkeit.

Marcel Egloff

Immobilienberater

Vereint Erfahrung aus
Finanzwelt, Bauamt und
Ortsplanung und kombi-
niert Fachwissen mit echter
Nahe zu seinen Kundinnen
und Kunden. Denkt voraus,
handelt umsichtig, berat
mit Tiefgang.



Unsere
Dienstleistungen

Wir BEWERTEN Immobilien.

verbunden ist, ebenso. Wir begleiten unsere Kundinnen und Kunden
mit Erfahrung, Marktverstandnis und einem starken Netzwerk

bei jedem Schritt: von der Bewertung bis zur SchlusselUbergabe. Wir VERMIETEN Immobilien.

Wir FINDEN Immobilien.

/} Wir VERKAUFEN Immobilien.
Jede Immobilie ist anders — und jede Entscheidung, die damit




Wir BEWERTEN

'mmobllien.

Wer einen Immobilienverkauf oder eine Vermietung
in Erwagung zieht, sollte den aktuellen Marktwert der Immobilie als
Entscheidungsgrundlage kennen. Wir kombinieren Datenanalysen,

lokale Expertise und langjahrige Erfahrung,

um einen klaren und realistischen Angebotspreis zu ermitteln.

1. Besichtigung

Wir besichtigen Ihre Immobilie persdnlich
nach dem Vier-Augen-Prinzip. Vor Ort
erfassen wir alle relevanten Daten und
holen notwendige Unterlagen ein — die
Basis fur eine fundierte Bewertung.

2. Bewertung

Mit Erfahrung, Marktanalysen und bewahr-
ten Bewertungstools erstellen wir ein realis-
tisches Bewertungsmodell. Ihre Immobilie
wird ganzheitlich eingeordnet — sachlich,
nachvollziehbar und strategisch wertvoll.

Die Erwartungen von Eigentimerschaft, Banken und
Kauferschaft pragen unser Handeln — und setzen den

Massstab fur unsere Arbeit.

Hanna Heer
GeschaftsfUhrende Partnerin

3. Prasentation

Wir stellen die Ergebnisse transparent vor,
besprechen Ihre Ziele und legen gemein-
sam einen Angebotspreis fest — abgestimmt
auf Markt, Objekt und lhre BeduUrfnisse.

4. Weiteres Vorgehen

Sie erhalten einen Vorschlag fur die
nachsten Schritte — ob Verkauf, Vermietung
oder Behalten. Wir beraten Sie umfassend
und zeigen auf, wie Sie optimal weiter-
gehen koénnen.



Wir VERKAUFEN
'mmobilien.

Ein erfolgreicher Verkauf beginnt mit dem richtigen Verstandnis
fUr das Objekt, die Zielgruppe und den Markt. Wir bringen
Strategie, Fingerspitzengefuhl und Qualitat zusammen -

fUr einen Verkauf, der passt.

1. Vorbereitung 2. Vermarktung

Nach der Bewertung bereiten wir alles fur
den Marktauftritt vor; von professionellen
Fotos bis zur individuell gestalteten
Verkaufsbroschure. Ihre Immobilie wird
ins beste Licht geruckt.

Je nach Verkaufsgrund, Zeitrahmen oder
Diskretionsbedarf setzen wir gezielt be-
wahrte Vermarktungstools ein — online wie
offline. So erreichen wir genau die richtige
Zielgruppe.

3. Verkauf

Wir fUhren Besichtigungen durch, prufen
die Bonitat der Interessentinnen und Inter-

essenten — und verhandeln auf Augenhoéhe.

Auch bei komplexeren Fragen sind wir an
Ihrer Seite — zuverlassig und l6sungsorien-
tiert.

Mit Fingerspitzengefuhl und Erfahrung setzen
wir uns hohe Ziele — und erreichen sie auch.

Sinan Guldur
Immobilienberater

4. Abschluss

Von der Reservation bis zur notariellen
Beurkundung begleiten wir Sie durch
den gesamten Verkaufsprozess — und
bleiben Ihre Ansprechperson, bis die
Handanderung erfolgt ist.



Wir VERMIETEN
'mmobilien.

Wir denken Vermietung marktorientiert — nicht verwaltend.

Mit klarer Positionierung, erprobtem Prozess und einem Gespur
fUr Menschen bringen wir Immobilien schnell und nachhaltig
an die richtigen Mieterinnen und Mieter.

Jedes Mietobjekt ist einzigartig und verdient
individuelle Betreuung. Alles andere
wurde unserem Anspruch nicht gerecht werden.

Stefan Pfister
Immobilienberater

1. Vorbereitung 2. Vermarktung 3. Abwicklung 4. Abschluss

Nach der Mietpreiseinschatzung starten Je nach Objekt, Zeitrahmen oder Diskre- Wir koordinieren Besichtigungen und Wir erstellen rechtssichere Mietvertrage,
wir mit der Vorbereitung; professionelle tionsbedarf wahlen wir gezielt bewahrte fUhren ein sorgfaltiges Mieterscreening unterstUtzen bei der Ubergabe und bieten
Prasentation und eine zielgerichtete Kom- Vermarktungsinstrumente — fUr einen durch. Auch bei unvorhergesehenen The- bei Bedarf interne Lésungen an, falls keine
munikation — damit lhre Liegenschaft opti- schnellen, passenden und marktgerechten men stehen wir Ihnen pragmatisch und eigene Verwaltung vorhanden ist.

mal in Erscheinung tritt. Vermietungsprozess. |6sungsorientiert zur Seite.



Wir FINDEN
'mmobilien.

Gute Immobilien findet man selten per Zufall. Mit Suchmandat,
Netzwerk und Marktblick erschliessen wir Objekte, die wirklich
passen - oft bevor sie Uberhaupt 6ffentlich inseriert werden.

1. Bedarfsanalyse 2. Marktrecherche

Gemeinsam mit Ihnen definieren wir Lage, Wir nutzen unser Netzwerk, exklusive
Ausstattung, Grosse und Budget. Daraus Angebote und gangige Portale, um
entsteht ein prazises Suchprofil, welches passende Objekte zu finden - effizient,
Ihre Wlnsche exakt erfasst. diskret und oft noch vor der 6ffentlichen

Ausschreibung.

3. Besichtigung

Wir koordinieren Termine und begleiten Sie
vor Ort. Dabei prufen wir Zustand, Potenzial
und Risiken — damit Sie auf einer fundierten
Basis entscheiden kénnen.

Ein Zuhause bedeutet mehr als vier Wande
—und genau dieses Verstandnis leitet unsere
Beratung.

Marcel Egloff
Immobilienberater

4. Abschluss

Wir unterstutzen Sie bei Preisverhandlungen,
klaren Formalitaten und begleiten den Ver-
tragsabschluss. Auch danach bleiben

wir lhre Ansprechpartnerin fur offene Fragen.



Unsere Erfolge.

Vom Einfamilienhaus bis zum Anlageobjekt, vom Suchauftrag bis zur
Vermietung: Wir haben bereits zahlreiche Projekte erfolgreich be-
gleitet. Unterschiedlich in der Aufgabe - vereint durch ein Ziel: das
bestmodgliche Ergebnis fur unsere Kundinnen und Kunden.

Von A bis Z sehr gut betreut und kompetent beraten!
Wir konnten uns jederzeit auch mit den ausgefallens-
ten Fragen an das Team wenden. Hier steht Qualitat im
Vordergrund statt Standardabwicklung.

Kundenfeedback




Heer Real Estate AG
+41 43 355 20 60
info@heer-re.ch




